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Démocratiser l’investissement
des particuliers avec des entrepreneurs
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Notre objet :

Notre mission :

Notre objectif : optimiser vos chances de réussite

sur chacun de vos investissements !

Aider les investisseurs à financer des entrepreneurs

Rendre cet investissement qui allie sens et performance

Plus facile, plus accessible et plus performant

Notre devise : ‘Personne n’est parfait mais une équipe peut l’être’ (Dr Belbin)

Une identité forte
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• Pierre Frécon
Associé

– Ing. Mines de Paris, MBA INSEAD

– Ingénierie financière, Stratégie

• Sébastien Bonte
Associé

– ESC Dijon, IMD, INSEAD, EM Lyon
– Vente & Management commercial

Nous sommes …

Nos valeurs : Audace,     Respect,    Performance
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Vous investissez pour…

� Participer à la création d’activité économique et d’emplois

� Contribuer au développement économique local

� Éventuellement, vous engager pour transmettre votre savoir-faire

� Être justement rétribué pour votre prise de risques

� Diversifier votre patrimoine (bourse, immobilier et… non coté !)

� Profiter de mesures fiscales attractives (IR et/ou ISF)

Donner du sens à votre argent :

= Donner du sens à vos investissements

+ Dégager une rentabilité :
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Vos options actuelles
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Une nouvelle approche :

++++++++-
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Angelor
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Investisseurs, choisissez La 
solution qui vous convient

4. Revendez3. Suivez2. Investissez1. Trouvez 

Investir avec d’autres pour profiter des avantages liés à la mutualisation : toucher 
des projets plus conséquents, diversifier le risque, suivi par des professionnels, 
tout en gardant une transparence maximale et une implication à votre 
convenance.

Faire Faire
L’investissement 
mutualisé à travers la 
holding qui vous 
correspond

A chaque étape de votre investissement, une palette de services à la carte, 
professionnels, individualisés et discrets pour vous accompagner et optimiser 
vos chances de réussite.

Faire accompagné
L’investissement 
individuel et en direct 
avec des entrepreneurs

Enrichir votre pratique par le partage d’expériences avec le réseau 
d’investisseurs et d’experts lors de nos événements.

Savoir faire

Augmentez votre expertise à travers des formations spécialisées sur 
l’investissement en non coté : valorisation, pacte d’actionnaires, etc…

Apprendre à faire

Investissez comme vous le voulez !
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Entrepreneurs :
pour ouvrir votre capital

Des entrepreneurs présélectionnés peuvent exposer leur projet devant 
les investisseurs lors de nos Soirées Capital . Soyez convaincants !4. Présentez votre projet

Initiation à l’ouverture de capital, techniques de valorisation, pacte 
d’actionnaires, faire son ‘elevator pitch’ : parlez le langage des 
investisseurs pour mieux les convaincre.

3. Formez -vous

Discuter librement et sans engagement, avec nous et d’autres 
entrepreneurs, à nos Cafés Capital mensuel ou à l’une des 
nombreuses conférences que nous tenons.

2. Informez -vous

Cabinet de recrutement pour les investisseurs, nous vous répondons 
très rapidement sur l’intérêt de nos clients investisseurs pour votre 
projet.

1. Déposez 
GRATUITEMENT
votre projet

Objectif : augmentez vos chances
de trouver le business angel qui vous correspond !
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Vos avantages avec Angelor

Simplicité et transparence :
1. Projets présélectionnés et adaptés à votre stratégie d’investissement

2. Investir et être en relation avec des entrepreneurs de proximité

Performance : 
1. Mutualiser les moyens et les connaissances ;

2. Diversifier le risque en investissant sur plusieurs projets et/ou avec d’autres ;
3. Accompagnement de vos investissements par des professionnels ;

4. Profiter au mieux des mesures de défiscalisation

Responsabilité et sens :
1. Apporter plus que de l’argent en vous impliquant avec l’entrepreneur

2. Créer de la richesse et des emplois localement

Angelor est membre actif de
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Financement
par apport de fonds propres

• QUID fonds propres:
– Argent des associés

– Ressources stables de financement pour 
l’entreprise

• Augmenter son capital:
– une assise financière solidifiée

– une trésorerie renforcée
– une expertise et un réseau
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• Cela permet de diminuer l’endettement 
auprès de banques

• Pas besoin d’avoir une forte capacité
d’autofinancement

• Utile pour se lancer,  ou pour faire grossir son 
activité de manière importante

Financement
par apport de fonds propres
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Acteurs du financement en fonds 
propres et motivations

• Love Money (Famille, amis, subventions)
– 1ère source de financement
– Permet d’obtenir des fonds facilement

• Business angels
– Aider les jeunes entreprises à se lancer
– Donner du sens à son argent
– Faire bénéficier de son réseau
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• Fonds de capital investissement
– Fonds de capital amorçage
– Fonds de capital risque
– Fonds de capital développement

• Motivations
– Détenir une part du capital
– Dégager de fortes plus values à la sortie

Acteurs du financement en fonds 
propres et motivations
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– Sélection des investisseurs
– Valorisation de l’entreprise
– Envoi de l’executive summary
– Envoi du Business Plan s’il est sélectionné
– Note de mise à l’étude
– Due Diligence / Audit
– Note d’investissement
– Valeurs mobilières et négociations
– Term Sheet
– Pactes d’actionnaires
– Suivi - monitoring
– Sortie

Organisation d’une levée de fonds



© Angelor - Septembre 2009

Critères essentiels

• Maîtrise de la technologie et de 
l’industrialisation

• Le bon fonctionnement de l’équipe
• La constitution et l’efficacité de l’équipe 

commerciale
• Un time-to-market réaliste
• Ne pas sous estimer le cycle de vente
• Anticiper la réaction de la concurrence
• La conjoncture économique actuelle
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Outils de valorisation financière

• La valeur de l’entreprise ≠ prix

• Fondée sur des réflexions préalables (éléments externes)…
– Nombre de repreneurs, le secteur d’activité, l’actualité, etc. 

• …Complétée par des outils de modélisation financière
– Méthodes patrimoniales
– Méthodes des comparables (transactionnels, boursiers, ratios,etc)
– Méthodes actuarielles (Shapiro, Free cash flows)
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Outils juridiques

• Pactes d’actionnaires
– Administration de la société
– Droit à l’information
– Nomination des administrateurs
– Actes de gestion libre et sous contrôle
– Droit de préemption
– Clause d’agrément
– Droit de sortie proportionnelle, conjointe
– Clause ratchet
– Clause de rendez-vous, de sortie (Buy or sell)
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Sébastien Bonte

sebastien.bonte@angelor.fr

Victoire Eysséric

Victoire.eysseric@angelor.fr

04 77 42 32 35

www.angel or.fr


